Zahlen und Fakten

Was Haus- und Wohnungseigentiimer von
Immobilienmaklern erwarten

Welche Argumente sprechen fiir eine Beauftragung eines Immobilienmaklers?

halten eine hohere
Sichtharkeit der
immobilie auf dem
Markt durch profes-
sionelles Marketing
fur sehr wichtig oder
wichtig.

halten einen geringe-
ren Aufwand fur den
Immobilienbesitzer
fur sehr wichtig oder
wichtig.

halten eine umfas-
sende Beratung und
guten Service wah-
rend des Verkaufs
fur sehr wichtig oder
wichtig.

halten die Erzielung
eines hoheren Prei-
ses flr sehr wichtig
oder wichtig.

Welche Leistungen eines professionellen Immobilienmaklers sind relevant?

halten eine fundierte
Preisermittlung fur
sehr wichtig oder
wichtig.

halten die Erstellung

eines aussagekraf-
tigen Exposés mit

professionellen Fotos

fur sehr wichtig oder

wichtig.

80 %

halten eine durch-
dachte Vermark-
tungsstrategie,
sowohl Offline als

auch Online, flr sehr
wichtig oder wichtig.

79 %

halten die Erstellung
der Verkaufsunterla-
gen wie den Kaufver-
trag fir sehr wichtig

oder wichtig

hatten ein groRes
Netzwerk des Mak-
lers, auf das man als
Privatperson keinen
Zugriff hat, flr sehr
wichtig oder wichtig

78 %

halten ein grofes
Netzwerk des Mak-
lers, auf das man als
Privatperson keinen
Zugriff hat, fur sehr
wichtig oder wichtig.

halten einen schnel-
leren Verkauf fur sehr
wichtig oder wichtig.

77 %

halten einen schnel-
leren Verkauf flr sehr
wichtig oder wichtig,
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